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LA GESTION DES STOCKS ET DES 
APPROVISIONNEMENTS 

 
 

 
Objectifs 

 Optimiser les stocks au service des clients internes et externes 

 Mettre en place une relation avec les fournisseurs qui sécurise les approvisionnements. 
 

 
Public 
Acheteurs, gestionnaires de stocks, magasiniers et approvisionneurs. 
 

 
Intervenant 
Jean-Paul DURAND 
Responsable Achats et Approvisionnement pendant 8 ans – produits et solutions industrielles. 
Responsable ESAP et Sup’Achat – Nantes 
Auteur de 2 livres « les achats » - « les approvisionnements » chez Gualino Editeur. 
 

 
Méthodes de travail 
Exposés, débats pour ce qui concerne les 
stocks, 
Simulations du vécu des participants, filmées 
et analysées. Cette pédagogie facilite 
l’assimilation et la mise en pratique 
immédiate des concepts et des outils. 

 
Durée / Dates 
2 jours à La Roche sur Yon (14 heures) 
Les 30 mars et 6 avril 2012. 
ou les 11 et 19 octobre 2012  
Droits d’inscription 
635 €, exonérés de TVA, par participant 
 

 



CCI DE LA VENDEE – Département Formation Continue 
16 rue Olivier de Clisson – B.P. 49 – 85002 LA ROCHE SUR YON CEDEX 

Tél. : 02.51.45.32.89 – Fax : 02.51.62.72.17 - E-mail : formation.continue@vendee.cci.fr 

 
 

PROGRAMME DETAILLE 
 
 
Le coût de possession et les coûts d'approvisionnement 

- La notion de stock moyen 
- La productivité des approvisionnements 

 
 

La connaissance des besoins 
 
 

Le plan d'approvisionnement suivant la méthode ABC 
- La prise en compte des contraintes 
- La cohérence du plan par rapport aux moyens 

 
 

Les méthodes de réapprovisionnement 
- Le point de commande 
- Le calendrier 
- L’approvisionnement sur programme annuel 
- Le stock dépôt consignation 

 
 

Inventaire des situations à étudier choisies par les participants dans les deux domaines ci-
dessous : 
 
 

Relations avec les clients internes 
- Le règlement des litiges internes et externes 

 
 

Relations avec les fournisseurs 
- Modification des cadences de livraison 
- Modification des délais de livraison 
- Négociation des dépannages urgents 
- Faire respecter les engagements 

 
 

Affirmation de soi 
 
 

L'entretien directif 
 
 

L'entretien participatif 
 


