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France BLEU LOIRE OCEAN bISi

Le journal — Mardi 15/02/2011 g

Présentateur : A présent un dispositif original pour aider les petites et moyennes entreprises
Son nom : K@Vendée. Cela fait deux ans qu’il est mis en place, et selon la
Chambre de Commerce et d’Industrie le bilan est positif. Il s’agit d’un dispositif
d’investissement dans des PME vendéennes, des investissements réalisés par des
contribuables de toute la France qui payent I'impot sur la fortune et qui en
contrepartie bénéficient d’avantages fiscaux. Et ca marche.

Journaliste : Depuis son lancement il y a deux ans K@Vendée a séduit 18 entreprises. Des PME
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spécialisées dans la métallurgie, le commerce ou encore I'industrie. Joseph
Moreau est le Président de la Chambre de Commerce et d’Industrie de la Vendée.

« L’idée est simple. C’est de dire comment peut-on aider les entreprises nouvelles
a se développer et comment peut-on profiter des dispositifs fiscaux actuellement
en place pour le faire. Et donc I'un de ces dispositifs, qui s’appelle la loi TEPA,
permettait de défiscaliser I'ISF et de réinvestir cet ISF au profit des PME de
Vendée. »

A la Chaize-le-Vicomte, une entreprise qui fabrique des ascenseurs profite de ce
coup de pouce pour construire un nouveau batiment de 800 m2. Son patron,
Didier Sachot.

« Un bdtiment comme ¢a, ¢a vous colte 600 000 euros. Donc en méme temps ¢a
permet de demander des financements pour ce batiment beaucoup plus
sereinement. Les banques sont plus en confiance quand la trésorerie est saine. »

Autre exemple, dans le sud Vendée avec une entreprise qui fabrique de I'outillage
de presse. Grace au dispositif son responsable, Damien Bougras, a acheté de
nouvelles machines.

« On a bénéficié d’a peu prés 50 a 60 000 euros d’argent frais, ce qui nous a évité
de faire un prét avec un organisme bancaire, et ¢ca nous a amené de l'argent
immédiatement. On a pu décrocher d’autres marchés avec de nouveaux contrats
en répondant avec de nouvelles techniques d’usinage qu’on ne possédait pas
aujourd’hui . »

Et parmi ces nouveaux marchés Damien Bougras mise beaucoup sur la Chine,
I’Egypte et I'Ukraine, ce qui va lui permettre de doubler rapidement son chiffre
d’affaire.






